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TİCARET
KAR EDEBİLMEKTİR
AKSİ HALDE, DOSTLAR ALIŞ VERİŞTE GÖRSÜN, DENİLİR

TİCARETTE PARA, ALIŞTAN KAZANILIR
MALIN MALİYETİNİN ÜSTÜNE,

TOPTANDA %30,  PERAKENDEDE %100 KAR EKLENİR
BU KATLAMALAR EDİYORSA FİYATI PİYASA İLE UYUMLU

ALIŞ İŞİNE BAKAN, OLMALI PRİM İLE ÖDÜLLÜ

EĞER SATICILARIN DA, OLURSA O PİYASADA GEDİKLİ

SATIŞLARIN TAVAN YAPAR.
SATIŞLARDAN DÜŞTÜNMÜ SATILAN MALIN MALİYETİNİ,
BÜRÜT KARI, ELDE EDERSİN

ELDE ETTİĞİN KAR TOPTANDA %20, PERAKENDEDE %50 İSE,

DOĞRU YOLDAYIM DERSİN,

BU DEFA DA İŞLETME MASRAFLARINI İNCELERSİN

İŞLETME MASRAFLARI, 
BÜRÜT SATIŞLARIN %15 İNDEN KABARIK DEĞİLSE EĞER,
O İŞLETMEYİ ALKIŞLAMAYA DEĞER.

SATIŞ 100

SATILAN MALIN MALİYETİ 50

BÜRÜT KAR 50

İŞLETME MASRAFI 15

NET KAR 35

PERFORMANSIN BÖYLE İSE, TİCARET ARTIK SANA EŞ

ONLA YATIP KALKACAKSIN

MÜŞTERİNİN DEVAMLISINI YAKALAYACAKSIN

KALİTENİ DAİM KILACAKSIN

SERVİSİN OLACAK KALİTELİ

FİYATTA,

 RAKİPLERİ MENFİ YÖNDE SOLLAMAYACAKSIN
NETİCEDE GÜVENİLİR İMAJ YARATARAK

SEKTÖRÜNDE MARKA OLACAKSIN

PARA KAZANDIN, MARKA OLDUN

BAŞARININ DAİM OLMASI İÇİN

BEŞ YIL, KAR DAĞITMAYACAKSIN

OLMUYORSA BU DİSİPLİN UYGULAMADA,

SADECE, KARIN YARISINI DAĞITACAKSIN

İŞTE DOST, TAVSİYELERİM BU KADAR 

TİCARET BASİTCE BUDUR,

BUNLARI UYGULAYAN, BAŞKÖŞEYE OTURUR.

RASTGELSİN

ERDOĞAN ILDIZ

